Obelix GMBH & CO. K&

(Auszug)

Was haben Comics mit Betriebswirtschaft und

Rechnungswesen zu tun? Der Versuch einer

Einflihrung in die Wirtschaft.

¥ Wo hast du
ihn gefun-

Den hab’ ich nicht®

X /
Lieferst du

i gefunden, den hab’ ich

emacht. Ich
inkelsteine und

viele?

~ Eigentlic|
” nicht, denn wenn
die Leute einen haben,
wollen sie keinen zwei-
ten. Die nutzen sich
ndmlich nicht

Ich kaufe ihn!
Fir 200
Seerze!

Sesterze?

é.;

Ja sicher! Es ist von Vorteil, Geld zu
: i Menge
Dinge zum Essen kaufen... Du wirst
Und da-

haben. Du kannst eine ganze

der reichste Mann im Dorf.

mit auch der wichtigste!

normalerweise
tausche ich gegen
irgendwas ande-

Hier!
400 Sesterze!

Die Preise
sind gestiegen!

Wohin
denn?

Nein, nicht so... aufgrund von An-\
gebot und Nachfrage... der Markt...

ach was, das ist zu kompliziert...
die Preise steigen jedenfalls
dauernd.




lch weilk, daR das ein Wild-
schwein ist, Blodel! Gib's mir!

Oh, Magnix! Was hast du Na, ein
denn Schones da hinten
drauf?

Spinnst du?

Wildschwein

/Hier! Damit kannst

du dir Sachen kaufen und
wirst dann der zweitreich-
ste Mann im Dorf.

Morgen zahl’ ich dir zwei
Handvoll, weil die Preise mit dem
Markt fliegen, und ich liefere die
achfrage... ach, das ist alles
firchterlich kompliziert.

Und ich kaufe alles,
was du mir lieferst!

= < Natiirlich. Wenn
Und du wiirdest "\ ch einen Haufen Hinke
nicht lieber Wild- steine verkauft habe,
S‘?h‘"’e'{‘e#?ﬁf” und kann ich wieder Wild-
dich wie friher mit schweine jagen
deinen Kumpels wie friiher...
vergniigen?

Kein bichen...
Das Hinkelsteinge-
schaft ist noch nie so
gutg_elauf_en. Aulerdem
s verdiene ich gut. Ich
<4\ bin bald der wichtigste 4
AR Mann im Dorf! :

" Idefix hat

Asterix, \
arbeite mit mir

Komm, Ide- >

fix, mit dem “"!iCh
wichtigsten _ | 24sammen! Dann gebissen!
d d Magn |.meorf Jahren...
sind wir fer-
u, oder was d o

istlos!@
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wo Ist- : . / ( seine... Aber ic 7 in
Automatix? -- _ T

" Der ligfert
gerade seine Hin-
kelsteine ab.

Mein kluges Képfchen, wenn
hier einer iiberliefernswerte Phrasen
drischt, wie alea jacta est et cetera, dann
bin ich das. Aullerdem bist du mir noch die
Antwort schuldig, was ich mit diesen
Hinkelsteinen anfangen soll!

Aber sicher! So
holst du nicht nur
das Geld wieder rein,
sondern kannst noch
dazu Gewinn ma-

Verkauf sie, Verkaufen_.;\

Wer will
schon einen
_ Hinkelstein? De
ist doch zu nichts

Eben. Und deshalb heift es

einen Feldzug starten, eine Strategie
entwickeln, ein Ziel ins Auge
fassen!

Nein, nicht so!
Warte, ich erklar’
dir das!

Feldzug? Strategie? Ziel? Diese
Sprache versteh’ ich. Ich werde meine
Legionen mobilmachen lassenl
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Das nun folgende ist
fiir einen, der mit den
Praktiken des antiken
Geschaftslebens nicht
vertraut ist, sicher nur
schwer zu verstehen.
Und das um so mehr,
da heutzutage ja nie-
mand auf den Gedan-
ken kdme, etwas
vollig Nutzloses zu
verkaufen...

Zunachst
miissen wir die
Voraussetzungen
studieren, die es
ermoglichen, un-
ser Ziel zu er-
fassen!

Spontanes Wie-
dererkennen des
Produktes wird durch
intensive Wiederholung

des besagten Produk-
tes erzielt.

Einige Tage spater
an allen Mauern X =
Roms... ¥

B et i

Die Nachfrage nach Hinkel-
steinen ist zur Stunde praktisch
gleich Null. Daher braucht man Krea-
tivitdt, um beim potentiellen Kaufer
einen stetig steigenden Bedarf
zu wecken.
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Die Leute kaufen
a) Nitzliches b) Bequemes
c) Amiisantes d) was den
Nachbarn neidisch macht
und dieses d) ist die
Marktliicke, in die wir
eindringen miissen!

~ Die Qualitats-
merkmale definie-
& fren wir wie folgt:
A) Strapazierfahigkeit
B) Hohe Lebensdauer
C) Sonstige Vor-

Ein auf einer Marktanalyse basie-
render Werbefeldzug sollte es uns
eigentlich ermoglichen, einen auf-
nahmebereiten Kundenkreis anzu-
sprechen, der unsere Lagerbestande

rasch absorbiert.

; Ich stelle daher
eine keineswegs ris-
kante Prognose,
—{wenn ich behaupte,
dall wir bald positive
Resultate erzielen
konnen.
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Und nun, liebe Freunde, "
bis zur Fortsetzung unseres Pro-
gramms, eine kleine Ein-
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Das Ergebnis des Werbefeldzugs
|&Rt nicht lange auf sich warten...

Free %
i

zen Linie! Die Hinkelstei-
ne gehen weg wie warme
Semmeln!

P

Sie kaufen kei- .
ne Hinkelsteine /
~_mehr!




Arbeitsteil: Obelix GMBH & CO. KG

Lesen Sie den Auszug aus dem Comic ,,Obelix GMBH & CO. KG*
durch und streichen Sie alle Begriffe an, die Ihrer Meinung
nach mit Wirtschaft zu tun haben.

Uberlegen Sie, welche Voraussetzungen erfillt werden missen,
damit Wirtschaft zustande kommt. Wie funktioniert eigentlich
grundsétzlich die Wirtschaft?

Ein Hinkelsteinproduzent hat in seinem Unternehmen unter-
schiedliche Teilbereiche zu bertcksichtigen. Man spricht
dabei von Teilbereichen der Betriebswirtschaft. Welche
Teilbereiche kommen im Text vor?

Welche Informationen Uber sein Unternehmen sind fir
Hinkelsteinproduzenten interessant? Was moéchte der Produzent
von Hinkelsteinen tber sein Unternehmen wissen?
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